
KPI管理がすぐできる！
KPIシートのご紹介



紹介・派遣ビジネスの理想的なKPI管理

成約ベース 売上ベース プロセス進捗率

それぞれ、全体/部署・チーム/担当別にモニタリングできるのが理想



無償でご提供するKPIシート

本日ご参加者様に、ダウンロードサイトをご案内

•人材紹介会社様向け 1種類
•月間業績（売上・成約）

•人材派遣会社様向け 3種類
•月間業績（売上ベース）
•月間進捗（成約ベース）
• CAN新規エントリーからの進捗



紹介向け月間業績（売上・成約）

・拠点や部署、コンサルごとの
・当月売上、単価、手数料率
・CAN・JOBの期間集計
・選考プロセスの期間集計
・当月の入社決定
・当月のリファンド退職
・当月入社決定数、金額



派遣向け月間業績（売上ベース）

拠点や部署、担当ごとの、派遣、TTP、紹介毎の
・稼働人数、件数、粗利、平均粗利率
・集計ルールとして、営業とCDTの案分



派遣向け月間業績（成約ベース）

拠点や部署、担当ごとの、
派遣、TTP、紹介ごとの
・引当からの就業件数、稼働
開始、稼働終了件数と、想定
粗利

・集計ルールとして、営業と
CDTの案分



派遣向け月間業績（エントリーからの進捗）

拠点や部署、担当ごとの、
・キャンディデートエント
リーからの進捗数、進捗率
・平均のリードタイム



KPIシートご利用の前に
• KPIシート項目がHRBC上に設定されているか確認

• HRBCで売上を管理しているか確認

• 取りたいKPIをHRBCでフェーズ設定しているか確認

• 貴社運用にて進捗毎にフェーズを更新しているか確認



KPIシートご利用準備
• KPIシートへデータを貼るためのレポート設定を行い、集計時
にダウンロードしたデータをKPIシートへ張り付け

ダウンロードしたCSV
データを貼付シートに
貼り付けます


